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Fundamentos en mercadeo agropecuario 4 Potencial y objetivos de ventas 1
Inglés comercial | 2 Estructura del portafolio de ventas Il 2
Matematicas basicas 1 Negociacion comercial 2
Fundamentos de investigacion 1 Ingles comercial IV 2
Contexto universitario 1 Logistica de empaque y embalaje 2
Constitucion politica 1
Deporte formativo 1 V Periodo Créditos
Cultura formativa 1 Gestién de la informacién para la toma
Suficiencia en |nglés 1 de decisiones 2
Informética basica 1 Definicién del perfil del cliente y
_ competitividad del mercado 2
I Perodo : Creditos Negociacién comercial 3
Gestion de la informacién para la toma Ingles comercial V 2
de decisiones 2 Canales de comercializacién 3
Definicién del mercado y producto | 4 Composicién y estructura del precio
Definicion del perfil del cliente y de un producto o servicio 2
competitividad del mercado | 2
Estruc.tur.a' del porta.folllo de ventas | 2 VI Periodo Créditos
Il\lesO:?aaaon C?T]Trc'a ; Gestion de la informacion para la
ngles comercia ., toma de decisiones 2
Creatividad e innovacion 3 .
Ingles comercial VI 4
. o Canales de comercializacion 3
11l Periodo Creditos s
. Composicion y estructura de un
Definicion del mercadoy producto Il 2 . ..
o . . precio de un producto o servicio 4
Definicion del perfil del cliente y L .. ,
e Practica tecnologia 3
competitividad del mercado Il 2 . -
. o Seguimiento a clientes -
Potencial y objetivos de ventas | 1 Seavimient e p
Estructura del portafolio de ventas Il 1 eguimiento a producto
Ingles comercial lll 2
Proyectos 2
Logistica de empaque y embalaje 2 —
Canales de comercializacion 2 Total creditos 92
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